
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

◎Googleビジネスプロフィールとは？ 

◎Googleビジネスプロフィール活用 3つのステップ 

◎Googleマップ対策 3つのポイント 

◎HPや SNSと連携して集客効果を高めよう！ 

◎お店の集客導線づくりを考えよう！ 

 

 

 

 

 

  

 

 

ＲＦＭ ｌａｂｏｒａｔｏｒｙ 代表 

リピートファンマーケティング専門家 

近藤
こ ん ど う

 敏弘
と し ひ ろ

 氏 

明治大学大学院 グローバルビジネス研究科（経営管理修士）卒業。 

２０代の頃、新規事業立ち上げに参画。わずか３年で事業撤退、会社清

算を経験する。マーケティングリサーチ会社、新規広告媒体事業参画、

医薬系広告会社を経て、事業の仕組みづくりを経験。その後、１１年間、

健康食品、化粧品を中心に、単品リピート型通販企業を支援。２０２０年

４月、ＲＦＭ Ｌａｂｏｒａｔｏｒｙ代表として開業。リピートファンマーケティン

グ専門家として活動を開始する。通販で培った、長く買い続ける顧客 

づくりのノウハウをもとに、１００年続く老舗企業のように愛され続け

るような中小企業を増やしていくファンづくりを支援。また、全国各地

の商工会議所・商工団体にて、セミナー講師として活躍中。 

 

 

◆◇◆経営安定セミナー◆◇◆ 

 

【日時】 令和５年１０月１８日(水) 

【会場】 飯塚商工会議所 ２階 会議室 

１３：３０～１５：３０ 

≪申込先・申込方法≫ 

☞ 飯塚商工会議所 経営相談課 

下記申込書に必要事項をご記入のうえ、FAX又はＴＥＬにて 

10月 1３日(金)までにお申込みください。  

（ＴＥＬ ０９４８－２２－１００７  ＦＡＸ ０９４８－２２－０００７） 

Web集客を通じて、自社の売上や問合せ件数を増やすために、集客力を高めることは必要不可欠です。その中で、 検

索や広告、最近ではマップを活用した無料ツール（Google ビジネスプロフィール）があります。Google は、小規模企業

や店舗のWeb集客に欠かせない手段です。そこで、本セミナーでは、Web集客力を高める Google活用（Google ビ

ジネスプロフィール）のポイントをわかりやすくお伝えします。是非、この機会に皆様のご参加をお待ちしております。 

 

 

 

 

【主な講座内容】 

事業所名  Ｔ Ｅ Ｌ  

所 在 地  Ｆ Ａ Ｘ  

業   種  製造 ・ 建設 ・ 卸売 ・ 小売 ・ サービス ・ 飲食 ・ その他    ※業種を○で囲んで下さい。 

受講者名    

 

10/18(水)開催  「Ｇｏｏｇｌｅ集客販促手法実践術！」  セミナー受講申込書 ※このままのサイズで FAX して下さい。 

※ご記入いただいた個人情報は主催者からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。 

飯塚商工会議所 行  （ＦＡＸ：０９４８－２２－０００７）                                                  令和 5年   月   日 

【定員】 ３０名 (定員になり次第締め切ります。) 

【講師プロフィール】 

 


